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Аннотация
В статье рассматриваются условия и направления повышения роли интеллектуаль-

ной составляющей в современной международной торговле. В экономике, основанной на 
знаниях, растущие средства выделяются на финансирование науки и образования, значи-
тельно увеличивается вклад нематериального капитала, интеллектуальных и креативных 
активов в формирование общественного богатства, добавленной стоимости в масштабах 
глобальной экономики и торговли. Динамично, существенно быстрее мирового ВВП, 
расширяется международный обмен технологиями, интеллектуальной собственностью, 
наукоемкими и интеллектуальными услугами, услугами в сфере культуры, креативных 
индустрий. На примере рынка международного образования показаны новые интеллек-
туальные драйверы развития международной торговли, усиления ее социально-гумани-
тарного контекста. Основываясь на зарубежной практике, сделан вывод о возможности 
только за счет экспорта образовательных услуг значительным образом модернизировать 
международную специализацию страны.

Ключевые слова: интеллектуализация, нематериальный капитал, ВВП, наука, образова-
ние, технологии, интеллектуальная собственность, образовательные услуги, экспорт.
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and trade. International exchange in technologies, intellectual property, science-based and intel-
lectual services, cultural and creative industries’ services has been buoyant, notably outpacing 
that of the world GDP. International education market is used as a case for demonstrating new 
intellectual drivers of international trade development and its increasing socio-humanitarian con-
text. Basing on international experience, the author concludes that improvement of educational 
services’ exports is a major opportunity to modernize substantially the country’s international 
specialisation.

Keyword: intellectual dimension, intangible capital, GDP, science, education, technologies, in-
tellectual property, educational services, export.

Среди факторов, влияющих на перспективы международной торговли, следу-
ет выделить, по крайней мере, три фундаментальных процесса с наибольшим по-
тенциалом обновления содержания, форм и направлений глобальной коммерции. 
Во-первых, формирование экономики знаний, значительное усиление социально-
гуманитарного контекста мирового развития, дальнейшее развитие сфер образова-
ния и здравоохранения как крупнейших секторов экономики будущего. Во-вторых, 
тотальная цифровизация экономики и полномасштабная реализация основных 
составляющих четвертой промышленной революции. В-третьих, нарастание гло-
бальных проблем, прежде всего продовольственной, экологической и связанных с 
изменением климата, и их учет в международной торговой повестке. В настоящей 
статье мы подробно остановимся на тенденции интеллектуализации международ-
ной торговли.

ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНАЯ СОСТАВЛЯЮЩАЯ В ГЛОБАЛЬНОЙ ЭКОНОМИ-
КЕ И ТОРГОВЛЕ

Процесс интеллектуализации международной торговли основан на значитель-
ном повышении в последние десятилетия вклада инновационных факторов, зна-
ний, идей, изобретений в национальное экономическое развитие. На начало ново-
го века Всемирный банк оценивал, что 80% капитала развитых стран и почти 80% 
всего мирового капитала составляет невещественный капитал – человеческий, 
интеллектуальный, качество институтов. Примерно 18% мирового богатства при-
ходится на произведенный капитал (инвестированные средства) и только 4% – на 
природный капитал (полезные ископаемые, леса, земли и т.п.)1.

По данным Всемирной организации интеллектуальной собственности, в миро-
вом масштабе вклад нематериальных, интеллектуальных и креативных активов 
(технологий, дизайна, бренда, ноу-хау, умений работников) в добавленную стои-
мость 19 обрабатывающих отраслей достигал порядка 1/3 в 2014 г. (27,8% в 2000 
г.) на общую сумму 5,9 трлн долл. США (см. таблицу 1). При современной экс-
портной квоте в валовом продукте мировой обрабатывающей промышленности на 
уровне 90% и доле обработанных промышленных изделий в глобальном товарном 
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экспорте в размере 73% можно утверждать, что значительная часть международно 
торгуемой стоимости сформирована различного рода интеллектуальными ресур-
сами. Тем более, во многих секторах торговли услугами работает практически чи-
стый интеллект (торговля интеллектуальной собственностью, услугами в области 
НИОКР, инжиниринговыми, компьютерными, консалтинговыми, управленчески-
ми услугами, услугами в сфере культуры и креативных индустрий, др.).

В реальном выражении доходы от использования нематериальных активов в 
обрабатывающих отраслях за период 2000-2014 гг. выросли на 75%. Причем экс-
перты ВОИС указывают на очень высокую степень интернационализации таких 
активов по причине усиления трансграничного характера собственности и эксплу-
атации нематериальных активов в различных лицензионных форматах, что подры-
вает саму возможность точного определения расположения их самих и получате-
лей соответствующих доходов2. Ожидается, что все большая часть выручки будет 
концентрироваться на стадии НИОКР, проектирования и разработки дизайна, а 
также в сфере брендинга и послепродажного обслуживания. То есть предложен-
ная в начале 1990-х годов главным исполнительным директором компьютерной 
компании Acer «улыбающаяся» кривая распределения добавленной стоимости по 
стадиям производства будет «улыбаться» еще шире.

Таблица 1 
Распределение добавленной стоимости в отраслях обрабатывающей промыш-

ленности в 2014 г. (в % к отраслевому итогу; отрасли ранжированы по величине 
глобального выпуска)

Название отраслей / 
товарных групп

Нематериаль-
ный капитал

Веществен-
ный капитал

Оплата 
труда

Глобальный 
выпуск, млрд 
долл. США

Продовольствие, напитки и 
табачная продукция 31,0 16,4 52,6 4926
Моторные транспортные 
средства и трейлеры 29,7 19,0 51,3 2559
Текстиль, одежда и изделия 
из кожи 29,9 17,7 52,4 1974
Прочие машины и 
оборудование 27,2 18,8 53,9 1834
Компьютерная, электронная 
и оптическая техника 31,3 18,6 50,0 1452
Мебель и прочие 
обработанные изделия 30,1 16,3 53,7 1094
Нефтепродукты 42,1 20,0 37,9 1024
Прочие транспортные 
средства 26,3 18,5 55,2 852
Электротехническое 
оборудование 29,5 20,0 50,6 838
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Название отраслей / 
товарных групп

Нематериаль-
ный капитал

Веществен-
ный капитал

Оплата 
труда

Глобальный 
выпуск, млрд 
долл. США

Химическая продукция 37,5 17,5 44,9 745
Фармацевтическая 
продукция 34,7 16,5 48,8 520
Металлоизделия 24,0 20,8 55,2 435
Резинотехническая и 
пластмассовая продукция 29,2 19,7 51,1 244
Базовые металлы 31,4 25,6 43,0 179
Ремонт и установка 
оборудования 23,6 13,2 63,2 150
Бумажные изделия 28,0 20,9 51,1 140
Прочие неметаллические 
минеральные продукты 29,7 21,5 48,9 136
Продукция лесопереработки 27,5 20,0 52,5 90
Печатная продукция 27,1 21,2 51,7 64

Источник: World Intellectual Property Report 2017. Intangible Capital in Global Value 
Chains. WIPO, Geneva, 2017, p. 12.

Характерная черта экономики знаний – растущий и достигший высоких значе-
ний уровень расходов на науку и образование.

Ассигнования стран на НИОКР из всех источников достигали в 2010-х годах 
2,3-2,4% мирового ВВП и наиболее заметно выросли в Китае (с 0,9% в 2000 г. 
до 2,1% в 2015 г.) и Республике Корея (с 2,2% до 4,2% соответственно). В разви-
тых государствах также отмечался рост, хотя и менее выраженный из-за высокой 
стартовой базы: в США за тот же период с 2,6% до 2,8%, в ЕС – с 1,7% до 2,0%, 
в Японии – с 2,9% до 3,3% и в целом по ОЭСР бюджет на НИОКР увеличился с 
2,1% до 2,4% ВВП3. 

В результате за десять лет с 2005 г. по 2015 г. число поданных в мире новых 
патентных заявок на изобретения, по методологии ВОИС и Всемирного банка, 
практически удвоилось (с 1468,8 тыс. до 2672,3 тыс.), а количество заявлений о 
регистрации торговых марок выросло почти в четыре раза (с 2005,5 тыс. до 7592,5 
тыс.)4. Еще около миллиона заявок заполняется ежегодно на регистрацию про-
мышленных образцов (дизайнерских решений). Квота нерезидентов в глобаль-
ной патентной активности сегодня достигает 30%, в брендировании – превышает 
20%, что свидетельствует о высокой степени взаимопереплетения интеллектуаль-
ной собственности в мировом масштабе. У лидирующих в технологической гонке 
США в 2015 г. 51% всех патентных заявок на изобретения были поданы нерези-
дентами.
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Расходы на образование из всех источников в целом для стран ОЭСР в первой 
половине 2010-х годов составляли 5,2% от ВВП, имели показатели выше 6% в Ве-
ликобритании, Дании, Новой Зеландии, Республике Корея, США, Норвегии, Кана-
де (см. рисунок 1). При этом в странах ОЭСР в среднем 85% всех расходов на обра-
зование обеспечиваются государством, почти 100% в скандинавских государствах.

Рисунок 1 
Доля расходов на образование в ВВП отдельных стран в середине 2010-х годов

Источник: OECD (2017), Education at a Glance 2017: OECD Indicators. OECD Publish-
ing, Paris, p. 188. – URL: http://dx.doi.org/10/1787/eag-2017-en (Accessed: 29.01.2018).

Сегодня определилась группа стран-лидеров по объемам инвестиций в насто-
ящие и будущие активы экономики знаний. Практически все участники данной 
группы – развитые страны, однако первые два места занимают Республика Корея 
и Израиль, которые ежегодно выделяют на науку и образование средства, превы-
шающие 10% национального ВВП. Лидеры англосаксонского мира – США и Ве-
ликобритания, а также все скандинавские страны тратят на указанные цели более 
8% ВВП, Россия – 4,4% (см. рисунок 2).
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Рисунок 2 
Страны-лидеры по объемам инвестиций в экономику знаний 

(сумма расходов из всех источников на науку и образование в % к ВВП 
(по состоянию на середину 2010-х годов)

Источник: The World Bank. World Development Indicators. – URL: https://wdi.worldbank.
org/table/5.13 (Accessed: 08.02.2018). OECD (2017), Education at a Glance 2017: OECD In-
dicators. OECD Publishing, Paris, p. 188. – URL: http://dx.doi.org/10/1787/eag-2017-en (Ac-
cessed: 29.01.2018).

В международной торговле расширение экономики знаний проявляется через 
рост объемов трансакций с технологиями, технологическими и интеллектуальны-
ми услугами, интеллектуальной собственностью.

Для наиболее полного и корректного учета международной торговли техноло-
гиями эксперты ОЭСР разработали методологию составления технологического 
платежного баланса (ТПБ), где выделяют четыре категории операций с техноло-
гиями: трансфер технологий (сделки с патентами, лицензиями, ноу-хау); передача 
– на различных условиях – полезной модели, промышленного образца, торговой 
марки/товарного знака и т.п.; предоставление технологических услуг (инжини-
ринговых, технических, включая техническую помощь, компьютерных в части 
обеспечения технологических процессов, в сфере технико-технологических ис-
следований, др.); передача результатов промышленных НИОКР за рубежом для 
внедрения в производство5.
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Экспорт интеллектуальной собственности, который покрывает основные пото-
ки технологий и по которому есть сводные данные за последние годы, в период с 
2000 г. по 2016 г. рос значительно быстрее мирового ВВП (по рыночным обмен-
ным курсам) – соответственно на 9% (с 80 до 314 млрд долл.) и на 5,6% ежегод-
но. Рынок интеллектуальной собственности уже давно стал глобальным: за 17 лет 
(1990-2007 гг.) степень вовлечения стран мира в трансакции на данном рынке уве-
личилась с 22% до 75% (число стран, осуществляющих платежи за пользование 
интеллектуальной собственностью выросло с 62 до 147, получающих указанные 
платежи – поднялось с 43 до 143)6. Существует большое число международных 
соглашений, регулирующих интеллектуально-технологический обмен, включая 
Соглашение ВТО по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности.

Возвращаясь к методологии технологического платежного баланса ОЭСР, сле-
дует отметить стремительный рост за последние 30 лет международной торговли 
технологиями в различных формах. Практически с нуля стартовали Ирландия и 
Республика Корея, а сегодня они являются крупнейшими мировыми поставщи-
ками технологий (на сумму свыше 73 млрд долл. и 10 млрд долл. соответственно 
в 2015 г.) и еще более значимыми их покупателями, хотя соотношение экспорта 
и импорта технологий значительно улучшилось в 2000-х годах. Общая величи-
на международных трансакций с технологиями по экспорту и импорту для шести 
стран-лидеров (США, Ирландия – за счет концентрации в ней филиалов ведущих 
американских и британских ТНК, Германия, Нидерланды, Швейцария и Велико-
британия) увеличилась до 750 млрд долл. в 2015 г. по сравнению с 16,4 млрд долл. 
в 1985 г., или в 46 раз7. В сумме по указанным странам сальдо ТПБ в настоящее 
время является положительным, но не ярко выраженным (коэффициент покры-
тия экспортом импорта составляет всего 1,17). То есть очевидно, в развитой части 
мира имеет место ситуация не трансфера, а обмена технологиями в глобализиро-
ванной экономической среде.

Динамично растет торговля продукцией и услугами нетехнологических креа-
тивных индустрий. По данным ЮНЕСКО, за десятилетие с 2004 г. по 2013 г. ми-
ровой экспорт товаров – результатов деятельности в сфере культуры вырос почти 
вдвое – с 108,4 млрд долл. до 212,8 млрд долл. соответственно8. Однако, в послед-
ние годы все больше культурных продуктов «перетекают» в цифровую среду и 
отражаются по таким статьям торговли услугами, как информационные услуги, ау-
диовизуальные и связанные с ними услуги, др. В целом торговля услугами, связан-
ными с культурной сферой, увеличивалась опережающими темпами – в среднем 
на 10% ежегодно в 2003-2012 гг. и оценивалась на уровне 150 млрд долл. в 2013 г.9 
В рассматриваемый период на страны с высокими доходами приходилось свыше 
90% глобального экспорта таких услуг.
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МЕЖДУНАРОДНОЕ ОБРАЗОВАНИЕ – РАСТУЩИЙ СЕГМЕНТ МИРОВО-
ГО РЫНКА УСЛУГ

Построение экономики знаний, успешное освоение достижений научно-техни-
ческого прогресса в решающей степени опираются на современные образователь-
ные услуги и технологии. Глобальная индустрия образования, включая расходы на 
национальные системы образования, представляет второй по величине мировой 
рынок после здравоохранения. Суммарный объем расходов на образование оцени-
вался на уровне 4,5 трлн долл. в 2012 г., 5,5 трлн долл. в 2015 г. и ожидается его уве-
личение до 6,4 трлн долл. в 2017 г., то есть на 7% ежегодно в период 2012-2017 гг.10. 
При этом расходы в сфере высшего образования растут опережающими темпами 
за счет значительного расширения запроса на подготовку высококвалифицирован-
ных кадров в развивающихся странах по мере их индустриализации и увеличения 
подушевых доходов. Развитие процесса глобализации мощно стимулирует рынки 
электронного образования и обучения иностранным языкам, которые показывают 
среднегодовой прирост на уровне более 20%. Доля США на глобальном рынке об-
разования приближается к 30%.

Общее число учащихся в начальной школе в целом по миру в 2010 г., по срав-
нению с 1970 г., выросло в 1,73 раза (до 691 млн чел.), в средней школе – в 3 раза 
(достигло 544 млн чел.), тогда как число студентов, получающих высшее образо-
вание, увеличилось в 5,4 раза – с 33 млн в 1970 г. до 178 млн в 2010 г.11 Британский 
Совет (организация, представляющая Великобританию за рубежом в областях 
культуры, науки, образования и профессиональной подготовки) прогнозирует рост 
последней величины до 200 млн в период до 2020 г.12 

По оценке автора, годовой объем доходов в сфере международного образова-
ния достигал в середине текущего десятилетия 300-330 млрд долл., в том числе 
200-220 млрд долл. от экспорта образовательных услуг (иностранные студенты и 
ученики, включая расходы на их проживание по месту получения образователь-
ных услуг, репатриируемая в страну часть выручки от образовательной деятель-
ности за рубежом) и 100-110 млрд долл. от реализации программ и проектов в 
сфере транснационального обучения (выручка распределяется и реинвестируется 
за рубежом)13. В итоге экспорт образовательных услуг составляет около 4-4,5% 
глобального экспорта услуг и равняется, например, совокупному мировому экс-
порту строительных и страховых услуг вместе взятых. Число потребителей ус-
луг международного образования – около 30 млн чел., из которых 5 млн учеников 
общеобразовательных англоязычных международных школ, почти 5 млн студен-
тов, получающих высшее образование за рубежом, и еще 13 млн чел. вовлечены в 
трансграничное онлайновое обучение.

Основные сегменты международного рынка образовательных услуг включают 
(1) все виды международной мобильности студентов и учеников в сферах высше-
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го, среднего и начального образования, изучения иностранных языков; (2) транс-
национальное обучение (предоставление образовательных услуг в стране, не явля-
ющейся страной базирования образовательного учреждения); (3) сопутствующие 
образовательные продукты и услуги (присвоение международно-признаваемых 
квалификаций, услуги в области развития образовательных технологий, др.); (4) 
содействие развитию систем образования в развивающихся странах (на межправи-
тельственном уровне в рамках программ и проектов содействия международному 
развитию, а также на коммерческих условиях).

Важнейший сегмент международного рынка образовательных услуг представ-
лен международной студенческой мобильностью в сфере высшего образования, 
ставшей мощным источником формирования новых конкурентных преимуществ 
для стран происхождения студентов, получения ими дефицитных компетенций, а 
также генератором инновационного развития экономики и экспорта для принима-
ющих государств. По данным Международного бюро ЮНЕСКО по образованию, 
в настоящее время образовательные услуги для иностранных студентов предлага-
ют тысячи высших учебных заведений из около 140 государств. 

Общая численность иностранных студентов в мире выросла, по информации 
ОЭСР, с 0,8 млн в 1975 г. до 3 млн в 2005 г. и достигла 4,6 млн в 2015 г.14 (см. ри-
сунок 3). Особенно быстро она росла в последние 20-25 лет в связи с увеличением 
глобального спроса на высшее образование, снижением транспортных и коммуни-
кационных издержек, интернационализацией рынков труда для высококвалифици-
рованных специалистов. Плюс многие правительства стали активно поддерживать 
образовательную и научную мобильность для целей повышения собственной кон-
курентоспособности и укрепления отношений с зарубежными партнерами. 

Рисунок 3 
Динамика общей численности иностранных студентов в мире (млн человек)

Источник: OECD (2017), Education at a Glance 2017: OECD Indicators. OECD Publish-
ing, Paris, p. 295. – URL: http://dx.doi.org/10/1787/eag-2017-en (Accessed: 29.01.2018).
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Сегодня в мире практически каждый сороковой студент получает образование 
за рубежом. По данным Института статистики ЮНЕСКО, особенно велико это со-
отношение для региона Центральной Азии: почти 8% всех студентов обучаются 
за границей. Из стран и партнеров ОЭСР наиболее мобильны студенты из Люк-
сембурга (73% всех студентов в 2015 г. учились за рубежом), Словакии (14,5%) и 
Исландии (13%), Ирландии, Латвии, Литвы, Норвегии и Эстонии (7-8%). 

Наибольший процент иностранных студентов среди всех студентов (прибли-
жается или превышает 20%) в Австралии, Новой Зеландии, Великобритании, Ав-
стрии, Швейцарии. У России в 2016-2017 гг. данный показатель превысил 6% на 
фоне резкого сокращения численности самих российских студентов. В целом по 
странам ОЭСР доля иностранных студентов в общем числе обучающихся по про-
граммам высшего образования тем выше, чем более продвинутой является ступень 
высшего образования: так, соответствующий показатель для уровня бакалавриата 
составлял в 2015 г. 4,3%, магистратуры – 11,5%, получения докторской степени 
или эквивалентных программ – 25,7%15. Примерно 1/3 иностранных студентов в 
странах ОЭСР в 2015 г. обучалась по специальностям STEM (инженерные, про-
мышленные, и строительные специальности – 17%; естественные науки, матема-
тика и статистика – 10%; ИКТ – 6%), 27% – ведению бизнеса, управлению и юри-
спруденции, 14% – искусству и гуманитарным дисциплинам, 12% – социальным 
наукам, журналистике и информатике, 9% – медицине и организации досуга. 

Современная интенсивность международной мобильности студентов, как с по-
зиций стран происхождения студентов, так и принимающих государств, позволяет 
говорить об этом явлении не столько в контексте «утечки мозгов» («brain drain») 
из более бедных стран, сколько в связи с развивающимся процессом «циркуляции 
мозгов» («brain circulation»), позволяющем большинству его участников получать 
значимые социально-экономические и внешнеполитические дивиденды. При этом 
международные организации и эксперты отмечают заметное усиление конкурен-
ции на международном рынке услуг в сфере высшего образования, приносящем 
большие доходы и разноплановые преимущества.

В настоящее время почти 55% всех привлеченных иностранных студентов при-
ходится на традиционные центры оказания образовательных услуг – государства 
«большой семерки» и Австралию (см. рисунок 4). Однако, их позиции в последние 
годы ослабли. В Тихоокеанской Азии на рынке международной студенческой мо-
бильности растет влияние таких новых динамичных игроков, как Китай, Малай-
зия, Новая Зеландия, Республика Корея, Сингапур (в совокупности на указанные 
страны в 2015 г. приходилось около 10% всех привлеченных иностранных студен-
тов, в том числе на Китай около 7,5%, Республику Корея – 2%). В арабском мире 
усилились позиции Египта, ОАЭ и Саудовской Аравии в качестве региональных 
образовательных хабов.
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Рисунок 4 
Главные центры подготовки иностранных студентов в 2015 г. 

(в % к итогу; всего 4,6 млн чел)

Источник: OECD (2017), Education at a Glance 2017: OECD Indicators. OECD Publish-
ing, Paris, p. 300. – URL: http://dx.doi.org/10/1787/eag-2017-en (Accessed: 29.01.2018).

Масштабы транснационального обучения – и в количественном, и в стоимост-
ном выражении – приближаются к показателям, характеризующим международ-
ную мобильность студентов и учеников. По каналам транснационального обуче-
ния реализуются возможности и преимущества национальных систем образования 
в продвижении образовательных программ и стандартов в других государствах.

Яркий пример динамично растущего рынка услуг в области транснационально-
го обучения – расширение деятельности общеобразовательных англоязычных меж-
дународных школ (English-medium international schools), охватывающих начальное 
и среднее образование (от 3 до 18 лет) и работающих по учебным программам 
ведущих англоязычных государств, прежде всего Великобритании, США, Канады, 
Австралии. По информации британской Консультационной группы по междуна-
родному школьному образованию (International School Consultancy Group), по со-
стоянию на январь 2018 г. общее число вышеупомянутых школ превысило 9,3 тыс. 
(6,3 тыс. в 2012 г., то есть рост за пять лет почти в 1,5 раза), а количество учеников 
в них достигло 5 млн (3,1 млн)16. Деятельность таких школ обеспечивают 470 тыс. 
преподавателей по всему миру, ежегодная выручка за обучение приближается к 
50 млрд долл. (48 млрд долл. в 2017 г.). Быстрее всего увеличивается количество 
таких школ в Азии и на Ближнем Востоке.
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По имеющимся оценкам, будут расширяться программы и проекты трансна-
ционального обучения в сфере высшего образования, в том числе с участием та-
ких крупнейших рынков образовательных услуг, как китайский и индийский. Ин-
ститут международного образования – ИМО (Institute of International Education), 
имеющий штаб-квартиру в США и сеть представительств по всему миру, в своем 
исследовании отмечает, что большинство глобальных игроков в секторе высшего 
образования планируют увеличить предложение программ получения двойного и/
или совместного диплома. В числе наиболее предпочтительных стран базирова-
ния вузов-партнеров по таким программам участники опроса ИМО назвали Китай, 
США, Францию, Индию, Германию, Великобританию.17

Быстроразвивающееся дистанционное обучение адаптируется к предпочтени-
ям динамичных и емких рынков образовательных услуг в развивающихся государ-
ствах, в том числе в странах Азии, где студенты преимущественно ориентируются 
на классическое аудиторное (classroom-based) обучение. Соответственно програм-
мы дистанционного обучения сегодня в большей степени включают смешанные 
виды обучения, предлагая слушателям также очные курсы на базе местного про-
вайдера образовательных услуг. Дальнейшее расширение программ дистанцион-
ного обучения будет, в частности, связано с использованием этого инструмента 
для удовлетворения растущих потребностей в получении образования для женщин 
из мусульманских стран, где использование других видов обучения ограничено по 
религиозным, этическим и другим причинам.

В значительной степени перспективы транснационального обучения обуслов-
лены политикой принимающих стран в данной области, включая регуляторную 
среду, национальные приоритеты в сфере образования, науки, инноваций, уровень 
внутренней поддержки программ и проектов транснационального обучения, др. К 
настоящему времени на этом направлении определилась группа стран и террито-
рий – лидеров, ставящих амбициозные цели в области международного образова-
ния и международной студенческой мобильности. Среди них, прежде всего, стра-
ны Азии и Ближнего Востока, включая Гонконг, Малайзию, Сингапур, Саудовскую 
Аравию и Объединенные Арабские Эмираты.

Практически неограниченный потенциал имеет рынок современных образова-
тельных технологий, которые, как и любые технологии, могут являться объектами 
международной купли-продажи. Данный рынок растет особенно высокими тем-
пами благодаря развитию технологий индивидуального обучения, ресурсов и тех-
нологий электронного обучения и управления образовательным процессом (вклю-
чая технологии сравнительной оценки достижений учеников и информационные 
системы управления в школах), так называемых хаптик-технологий (haptic tech-
nology) или технологий кинестетической связи, обеспечивающих необходимый 
интерфейс для практического применения полученных навыков в виртуальной ре-
альности, ассистивных образовательных технологий для людей с ограниченными 
возможностями и многих других.
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Достаточно крупный сегмент глобального рынка образовательных услуг – со-
действие мировых лидеров в области образования в формировании и укреплении 
национальных образовательных систем в развивающихся государствах. При этом 
последние реализуют собственные масштабные программы развития и реформи-
рования отечественного образования, привлекая на коммерческой, конкурсной ос-
нове авторитетных провайдеров образовательных продуктов и услуг из развитых 
стран. Здесь выделяются государства Персидского залива, осуществляющие в на-
стоящее время свыше 500 различных образовательных проектов на общую сумму 
более 50 млрд долл. Несмотря на сокращение нефтяных доходов, страны Залива 
сохранили высокий уровень ассигнований на образование – в среднем около 16% 
всех бюджетных обязательств в 2016 г., в том числе 21% в ОАЭ и Омане, 23% в 
Саудовской Аравии (для сравнения – 15% в США, 12% в Великобритании и 5% в 
Германии)18.

Поэтому не случайно правительства развитых стран в текущем десятилетии 
активизировали координационную, стимулирующую и лоббистскую деятельность 
для поддержки участия национальных провайдеров образовательных услуг в ин-
вестиционных программах и проектах в сфере образования за рубежом, в том чис-
ле через процедуру конкурсных торгов. Например, в Великобритании этим целе-
направленно занимаются такие правительственные организации, как Британский 
Совет, организация содействия торговле и инвестициям Великобритании (UK 
Trade & Investment), экспортное кредитное агентство Великобритании (UK Export 
Finance), а также специально созданная в начале 2013 г. правительственная струк-
тура по содействию экспорту образовательных услуг и образовательным проектам 
за рубежом – Education UK19.

Международная деятельность в сфере образования для целого ряда стран стала 
сегодня полновесным драйвером национального экономического развития. Еже-
годные доходы от экспорта образовательных услуг достигают 35 млрд долл. для 
США и Великобритании, 22 млрд долл. для Австралии, около 10 млрд долл. для 
Канады и 3 млрд долл. в Новой Зеландии.

Характерный пример в данной области – Австралия, реализующая экспансио-
нистскую и даже агрессивную политику на международном рынке образователь-
ных услуг. Эта деятельность возведена в ранг безусловных национальных приори-
тетов и подкреплена конкретными институциональными и программными мерами.

Феномен Австралии, представляющий существенный интерес для России, за-
ключается в том, что за последние десятилетия экспорт образовательных услуг 
превратился в одну из ведущих статей международной специализации страны. В 
настоящее время доходы от экспорта образования уступают только зарубежным 
продажам железной руды и угля – двум традиционным столпам австралийской 
экономики (см. рисунок 5). Поступления от международной образовательной де-
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ятельности лишь за пятилетний период с 2012/13 ак.г. по 2016/17 ак.г. выросли в 
1,7 раза, поддерживают в масштабах страны 130 тыс. рабочих мест. По мнению 
руководителя объединения «Университеты Австралии» Б. Робинсон, «доходы от 
экспорта образования и потенциал для дальнейшего роста сыграли критически 
важную роль в диверсификации экономики Австралии и снижении чрезмерной 
зависимости от сырьевого бума, особенно сейчас, когда цены на сырьевые това-
рыупали»20.

Рисунок 5
Крупнейшие статьи экспорта Австралии в 2016 г. (млрд долл. США)

Источник: Australian Bureau of Statistics Catalogue № 5368.0.55.003. 24 November 2017. 
– URL: http://www.abs.gov.au/AUSSTATS/ (Accessed: 15.01.2018).

В соседней с Австралией Новой Зеландии развитие и содействие междуна-
родной образовательной деятельности также получило высокий государствен-
ный приоритет. Доходы новозеландской индустрии международного образования 
представляют пятую по значимости национальную экспортную статью после мо-
лочных продуктов (сухое молоко, масло и сыр), мясных продуктов, доходов от де-
ловых и личных поездок, поставок древесины и изделий из нее, в свою очередь, 
приносящую бóльшую выручку, чем авиаперевозки и продажи механических ма-
шин и оборудования. 

Очень внимательно отслеживают финансовые и иные последствия междуна-
родной образовательной деятельности власти Великобритании – ведущего в мире 
экспортера образовательных услуг. В опубликованной в конце июля 2013 г. бри-
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танской Стратегии международного образования отмечается значительный вклад 
сферы образовательных услуг в национальное экономическое развитие и увеличе-
ние экспортных доходов страны. В соответствии с базовым сценарием Стратегии 
доходы Великобритании от обучения иностранных студентов в высших учебных 
заведениях (плата за обучение и расходы на проживание) возрастут к 2020 г. против 
2011 г. и в ценах 2011 г. почти на четверть21. Свыше 75% всех экспортных доходов 
от образования связаны с обучением иностранных граждан в Великобритании. В 
целом же по стоимости экспорт образовательных продуктов и услуг сегодня зани-
мает пятую строчку в совокупном национальном экспорте услуг, обгоняя экспорт 
традиционных для Великобритании страховых услуг, а также экспорт компьютер-
ных и информационных услуг.

США, вместе с Великобританией, являются лидерами на международном рын-
ке образовательных услуг. По оценке Ассоциации провайдеров услуг в сфере меж-
дународного образования (NAFSA), платежи и расходы иностранных студентов и 
проживающих с ними иждивенцев обеспечивают 400 тыс. рабочих мест в стране.

Высокую активность в сфере международного образования проявляет Канада, 
считающая, что в данной области она располагает важными конкурентными пре-
имуществами. В начале 2014 г. была анонсирована Стратегия международного об-
разования, где отмечалось, что «международное образование находится в самом 
сердце текущего и будущего процветания Канады»22. Главные цели Стратегии – 
удвоение к 2022 г. против 2011 г. числа иностранных студентов и молодых ис-
следователей, обучающихся в Канаде, выручки от международного образования 
и числа поддерживаемых этой деятельностью рабочих мест (до более 170 тыс.), а 
также обеспечение ежегодного прироста ВВП на уровне 10 млрд долл.

В дальнейшем можно ожидать еще большего усиления конкуренции на меж-
дународном рынке образовательных услуг при одновременном возрастании зна-
чимости доходов от международного образования для экономик многих стран. 
Особенно это важно для ресурсоемких экономик, экспортирующих в больших 
объемах сырье и сырые полуфабрикаты, биржевые товары, цены на которые в по-
следнее время подвержены сильным колебаниям. Роль экспорта образовательных 
услуг уже заметно повысилась для Австралии, Канады, Новой Зеландии, чувстви-
тельно потерявших в объемах традиционного экспорта из-за волатильности миро-
вых товарных цен. Россия также стремится закрепиться на международном рынке 
образовательных услуг в качестве важного игрока.
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